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Economia na Pré-Historia
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Economia no Cinema

Revelacao do possivel ou
do que poderia ter acontecido
segundo a verossimilhanca ou

a necessidade



Como o ato de viver é
dispersivo e
a experiéncia humana é
diluida, as mais

diferentes emocoes e
0s mais diferentes
sentimentos se
acumulam.

Mas, no Cinema,
assim como no Livro,
é possivel ver um
mundo organizado,
captar uma parcela da
realidade.

Quando isso acontece,
é uma revelagdo!




Quando alguém descobre

a possibilidade de estar se

dizendo, em um texto ou
em uma cena, e trocar isso
com os outros, entende que

o livro ou o filme é também um

modo como alguém se disse,

se contou, se apresentou.

Quando vocé Ié ou vé
uma sintese de
um aspecto da vida
que lhe incomoda,
€ uma experiéncia
inigualdvel,
so comparavel a
uma paixao!

A leitura de um bom livro e
a contemplagao de um bom
filme sao grandes revolug¢des
que uma pessoa, no plano
individual, pode passar.




Nao compete ao
poeta/roteirista
narrar exatamente
0 que aconteceu; mas sim
0 que poderia ter
acontecido, o possivel,
segundo a verossimilhanca
ou a necessidade.

O historiador e
o poeta/ficcionista n3o se
distinguem um do outro
pelo fato de o primeiro
escrever em prosa e
o segundo em verso ou
imagem.

“Poética”
de
Aristoteles

Diferem entre si,
porgue um escreveu
0 que aconteceu e
o outro o que poderia ter
acontecido.




porgue a poesia /o roteiro
focaliza o universal e
a historia estuda apenas
o particular.

Por tal motivo, a poesia / a ficcdo é
mais filosofica e de carater
mais elevado que a historia,

“Poética” de
Aristoteles

O universal € o que
tal categoria de homens diz ou faz
em determinadas circunstdncias, O particular é
segundo o verossimil ou o o que “o fulano” fez ou
necessdrio; outra nao é a finalidade o que lhe aconteceu.
da poesia/ficcao, embora dé
nomes particulares aos individuos.
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Instintos Humanos

Correntes do Pensamento Economico

Instintos Predominantes

Guerra do Fogo
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Instintos Humanos

Economia Comportamental
Versus
Homem Economico Racional



evolucao dos instintos humanos

http://www.youtube.com/watch?v=ML10ZCHixR0



Instintos Basicos
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Instintos Basicos
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Instintos Basicos




Instinto de Reproducgdéo




Instinto de Competi¢éo




Instintos de reproducgdo e protegédo
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Erros recorrentes dos
agentes economicos

« As emocoes
que determinam
a tomada de risco sao

a esperancga e
0 medo.

Errar € humano,

mas repetir casamento €...
a vitoria da esperanca

sobre o medo! .




Sistema cognitivo

W=

racional

Consciente.
Controlavel.
Aparece
recentemente na
escala evolutiva.
Deve ser apenas
humano.

Logico, via
representagoes
abstratas sem
contextualiza-
las.
Processamento
serial em
esquema de
resolugcéo
passo a passo
do problema.
Processamento
sequencial

€ limitado pelos
recursos de
atencao e
memoria.
Correlaciona-se
com inteligéncia
geral.

O QUE ACONTECE NO CEREBRO

O cérebro tem dois sistemas de processamento de informacdes.
Um zela pela sobrevivéncia, e por isso é intuitivo, rapido e associa-
tivo. E o centrodas emocoes. O outro é l6gico, mais lento e segue
regras. E onde se processa o raciocinio. Entenda as estruturas ja
conhecidas desses sistemas e como elas atuam nos instantesde
compra, venda ou investimento

RAZAO

Cértex Orbitofrontal

guarda parte dosdados
sobre asacfes mals
eficientes para satis-

Sistema limbico
onde se processam os sentimentos.
Entra em ac¢do diante da possibilidade
de ter recompensa imediata.

3‘5‘;‘; ?:o": ;i‘:lﬂ:{’gs Nucleo acumbens

Seu objetivo émanter o associado aantecipacdo do prazer.
ilibrio fisico e psico- Ativado quando se esta diante de

ol produto desejado

l6gico. E o primeiro a ser
ativado quando surgea
demanda de decidir

Cértex pré-frontal
medial

Insula

vinculada ao medo.
Funciona quando nos
deparamos com
precos excessivos

procura encontrar ¥ 4 ouguando estou-
situacbes passadas e £ LA ramos o cheque
para compara-las - ) especial

coma realidade 3

atual. Também Amigdala
mede o esforco relacionada a
aser despendido sentimentos nega-
para estimaro custo = tivos, como irritacdo e
e o beneficio de cada sentimentos de perda.
acdo. Sua ativacdo Costuma ser acionada
ésimultanea ado nos momentos em que
cortex orbitofrontal t;ﬂgga‘ glric uldade para

Cértex cingulado anterior

calcula as vantagens de uma opc¢do
sobrea outra. Vem logo em seguida
aosdois movimentos anteriores

Fontes: Armando Freitas da Rocha, neurodentista e pesquisador
do Nideo de Apoio Interdisciplinar de Pesquisa em Politicae
Estratégia da Unhersidadede S50 Paulo; Nelson Sprintzes neuro-
dentista, do Rio Grande do Sul; Vera Rita Melo Ferreira, da PUC-SP

Sistema cognitivo

W~

intuitivo

Inconsciente.
Automatico.
Aparece em
espéecies mais
antigas na
escala evolutiva.
Comum entre
varias espécies.
Pragmatico,
modular,

paralelo e
simultaneo de
ultiplas fontes:
Alta capacidade
de
processamento
de informacgbes
sem
necessidade de
esforgo cognitivo
consciente.

Nao se
correlaciona
com inteligéncia
geral.
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Correntes do
Pensamento Economico

Premissas do Neoclassicismo,
Monetarismo, Novo-classicismo,
Novo-keynesianismo, Financas Racionais
e Financas Comportamentais



RACIONALIDADE

Neoclassicismo

Os agentes
economicos
maximizam
suas funcoes
de utilidade
e lucro,

isto €, agem
racionalmente. >

ATOMISMO

Os mercados
livres, inclusive
0 mercado de
trabalho,
tendem para

o equilibrio

via flexibilidade
de precos e
salarios.
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Todos oS
agentes tem
informacao
perfeita

e jJamalis se
enganam.
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RACIONALIDADE

Monetarismo

Os agentes
economicos
maximizam
suas funcoes
de utilidade
e lucro,

isto €, agem
racionalmente. >
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Com taxas de
inflacao
crescentes,

os salarios
reais estariam
sempre atras
do crescimento
dos precos.

l EXPECTATIVAS ADAPTATIVAS

Sao formadas
a partir da
experiencia
passada,

com énfase
maior para

0s periodos
mais recentes.
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Novo-classicismo

Os agentes
economicos
maximizam suas
funcoes

de utilidade

e lucro,

isto €, agem
racionalmente.

DESESTABILIZACAO

Variacoes
previstas na
oferta da moeda
nao afetariam

a producao,
apenas

as mudancas
Imprevistas

o fariam.

EXPECTATIVAS RACIONAIS

Todos os
agentes tém o
mesmo modo de
entender a
economia
correspondente
a logica
verdadeira de
funcionamento.
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Novo-keynesianismo

Os agentes
economicos
agem
racionalmente,
nao atuando
contra os
proprios
TEESES

Estuda ZO

microeconomicos
(instituicoes,
contratos,
clientela, etc.)
para explicar

a rigidez de

> saldrios e precos. >

RIGIDEZ DE PRECOS
DESCOORDENACA

Rigidez de precos

0s fundamentos O~ decorre de

externalidades
das decisoes
individuais e
problemas de
coordenacdo
entre os agentes
com assimetria
de informacoes.
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FLUXO DE CAIXA

DESCONTADO

Financas Racionais

Tempo e dinheiro:
certa quantia

de dinheiro,

se recebida hoje,
vale mais do que

a mesma quantia
recebida no
futuro.
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O portfolio com
ativos cujos
Precos serao
afetados

em direcoes
opostas por
eventos futuros

€ menos arriscado
do que cada ativo

que o0 compoe. >

~

EFICIENCIA DO MERCADO

Como no
mercado eficiente
a informacgao

esta disponivel
para todos,
exige-se acertar

0 caminho
aleatorio do
conteudo da
proxima noticia.

24



L
=)
<
o
S
<
=z
o
O
<
o
&

Financas Comportamentais

Os investidores
baseiam suas
decisoes em
regras de bolso,
Cuja maioria e
Inconsistente,

o que faz com que

tenham crencas
enviesadas.

DEPENDENCIA DA FORMA

<

Os investidores
tém sua
percepgao sobre
O rSCO €

o retorno de
Investimento
bastante
iInfluenciada
pela forma como
o problema e
apresentado.

NEFICIENCIA DO MERCADO

V.

Vieses heuristicos
e dependéncia da
forma desviam

OS pregos de seus
fundamentos,

nao sendo apenas
pequenas
anomalias
randomicas
corrigidas por
arbitragem.

25
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Instintos Predominantes

Definicao de Instinto
Instintos Basicos

Classificacao Ideoldgica segundo
Instintos Predominantes



A definicao de instinto
esta na diferenca entre:

a mente que
a mente com a qual “formamos”, via

nascemos. aprendizado, cultura
e socializacgao.

27



definicao de instinto

Instinto &,
essencialmente,

a parte do nosso
comportamento que néo e
fruto de aprendizado.

Contudo, nosso ambiente
— e, portanto, nosso
aprendizado — pode ter
uma influéncia poderosa
no modo pelo qual nossos
Instintos se expressam.

28



O instinto é constituido de
elementos humanos,
herdados, de:

Esses instintos
especificamente humanos
sao aqueles que
se formaram durante nosso
tempo na savana.

A descoberta da sequéncia
completa do genoma
humano revelou que as
caracteristicas herdadas
sao transmitidas por genes.

Comportamento

29



de sobrevivéncia de reproducao

Instintos

de competicao de protecao




Ponto-de-partida para
Classificacao ldeologica:
constatacao de que

0S homens,
por um lado,
sao todos iguais de outro lado, cada

entre si Individuo é diferente
dos demais

31



Instinto de protecao
predominante:

as pessoas que se
interessam pela eliminagcéo
das desigualdades sociais.

Instinto de competicao
predominante:
as pessoas que insistem
na conviccao de que
as desigualdades sao
naturais e, enquanto tal,
néao sao eliminaveis.
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Alguns confiam que
as desigualdades
sociais possam ser
diminuidas a
medida que se
favoreca a
competitividade
geral.

Estes minimizam a
protecao social e
maximizam o
esforco individual.

Outros priorizam a
protecao contra a
competi¢cdo social.

Na escolha entre
a competitividade e
a solidariedade,
priorizam esta
ultima.
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Pessoas que tém
o instinto de

competicao
predominante

Atuam em funcao da
ideia de que a vida
em sociedade
reproduz a vida
natural, com sua
violéncia, hierarquia
e eficiéncia.

Acham que, se os
homens sao seres
biolégicos desiguais,
devem submeter-se
a lei do darwinismo
social.




A sociedade mercantil

nao faz uma selegao,

neste caso “social”,

entre:

* 0s individuos que podem se
desenvolver e

* 0S que podem apenas
sobreviver?

A regra de ouro do
instinto de competicao
predominante é:

O instinto de
competicao
predominante
leva a defesa
da tradicao e
da heranca.

Quem melhor se adapta
ao meio ambiente
econbmico enriquece,
inclusive dando
continuidade a sua
dinastia.




Uma atitude
consequente do
instinto de protecao
predominante
pressupde que
a condicao humana é
fundada pela negacéao
da heranca natural.

Nada mais parecido
com o livre-mercado
do que
a livre-natureza.

A civilizacao se
desenvolve,
opondo-se as forgcas
cegas da natureza.

Quem acredita na
esséncia humana
como essencialmente
egoista e imutavel tem
o instinto de
competicao
predominante,
mesmo sem ter
consciéncia disso.

36
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Guerra do Fogo

Trabalho - Produto Necessario
Instrumentos de Trabalho - Produtividade
Divisao do Trabalho - Excedente



De todas as espécies
zoologicas, s o Homem
néo pode sobreviver
adaptando-se ao
meio natural.

Teve de esforcar-se para
adaptar o meio ambiente a
suas proprias exigéncias.

O Trabalho é a atividade
consciente e social nascida da
possibilidade de comunicacdo

e ajuda espontdnea entre os
membros da raca humana.

O Trabalho constitui
o instrumento mediante
o qual o Homem atua sobre
o ambiente natural.




Os drgaos especializados do
Homem, a mao com polegar livre
e o sistema nervoso desenvolvido,

ndo lhe permitem procurar
diretamente seu alimento em
determinado meio natural.

Porém, lhe permitem a utilizagéo
de instrumentos de trabalho e,
gracas ao desenvolvimento da

linguagem, o esbo¢o de uma
organiza¢do social que assegura

a sobrevivéncia da raga humana
em numero indeterminado de

ambientes naturais.

O trabalho, a organizagao social,
a linguagem e a consciéncia sao,
portanto, as caracteristicas
proprias do Homem, inseparaveis
e mutuamente determinadas.

39



Sem os instrumentos de
trabalho o Homem nao
pode produzir, ou seja,

conseguir todo o
alimento necessdrio
para a sobrevivéncia da
espécie.

A pré-histdria e
a etnologia classificam
0S povos primitivos de
acordo com as matérias
primas com que
fabricam seus principais
instrumentos de
trabalho.

Aparecem, de inicio,
como uma prolongacdo
artificial de seus
membros naturais,
tais como estacas,
pedras talhadas, ossos
pontiagudos e lancas.

Progressivamente,
da repeticéo continua
de gestos de trabalho

idénticos se vao
deduzindo técnicas
produtivas.

40



O descobrimento técnico
mais importante da
pré-historia humana

foi, sem duvida,
o da produgao e
conservacgao do fogo.

InUmeros mitos e lendas
testemunham uma
idade sem fogo, seguida
de uma época durante a
qgual o homem, ainda
gue conhecendo-o, nGo
havia aprendido todavia
a conserva-lo.

Todos esses mitos
indicam a importancia
capital que o
descobrimento de uma
técnica de producgao do
fogo representou nos
primeiros tempos da
existéncia humana.
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Conclusao

Como o0 acaso determina nossas vidas
Exemplo cinematografico de aleatoriedade



O andar do bébado:
como o acaso determina nossas vidas

e “Um bébado andando
em um campo pode criar
um caminho aleatorio,
embora ninguém possa
chamar sua escolha de
direcdo racional.

Se os precos dos ativos
dependem do trajeto
que o bébado adotou,

é boa idéia estudar como
bébados se orientam’ ...

43
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fercos@eco.unicamp.br
http://fernandonogueiracosta.wordpress.com/



